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Conceptes a Tener en Cuenta  Stock de corderos
en la Seleccion Por Leche

La base de toda seleccion gque procura mejorar la
produccion lechera esta en poder registrar el volumen y
la calidad de leche cbtenida en una lactancia y en poder

cuantificar o codificar los factores que afectan esa per-.

formance

En Uruguay se ha planteado la necesidad de realizar
registros de esa indole con la finalidad de poder selec-
clonar objetivamente (p e}, mediante pruebas de proge-
nie U otros colaterales) los animales superiores y por
consiguiente usarios con mayor posiblidd de exito

Para nuestro pais seria una obra fundamental por-
que sl bien el semen importado de reproductores proba-
dos garantiza una supevrioridad minima exigible (general-
mente expresada como capacidad de transmitir = 1/2
de! valor de cria), es deber de toda sociedad de criado-
res llegar a manejar el material genético de la forma mas
adecuada a sus propias condiciones ambientales y de
manejo. De nada sirve importar semen de los mejores
reproductores si luego no somos capaces de selec-
cionar los toros realmente superiores. La distancia en
afios que aventajan otros paises al Uruguay es posible
acortar trayendo sémen, pero sin el respaido de una soli-
da seleccion no podra lograrse un progreso genético es-
table y por ende acumulativo.

MEDIOS PARA LLEVAR A CABO REGISTROS

Es indudable. y agui dan el ejemplo paises altamen-
te tecnificados en computacion como EE.UU., Rep. Fe-
deral de Alemania: Canada. eic. que hoy pueden re-
?istrarse gran cantidad de datos comoda y rapidamente.

ambiéen es posible lograr una mayor exactitud en el exa-

men de datos y en la aplicacion de programas espe-
ciales. analisis estadistico. cdiculo de factores de
correccion. etc. el uso de computadoras se ha hecho
imprescindible.

FACTORES A TENER EN CUENTA

Sera importante entonces ponerse de acuerdo en
qué datos deberian ser aimacenados sobre cinta para su
posterior evaluacion. Brevemente revisaremos l0s mas

importantes:

Independientemente que se trate de ammales
pedrigri 0 puros de origen. todas las vacas controladas
deben llevar un numero correlativo dentro de su estable-
cimiento y éste a su vez un numero jerarquizado dentro
de una zona 0 cuenca ( i&n con sy NUMero) con ca-
racteres de produccion similares. Para un material de
campo debidamente sorteado (vacas dentro de estabie-
cumientos y éstos dentro de regiones) es posible corre-
gir datos de lactancia. como kgs. de leche 0 grasa o  de
grasa de factores tales como manejo. alimentacion. sani-
dad etc. en que difieren los establecimientos. importa
asimismo tomar nota del numero de lactancia. ya que
hay diferencias notorias especialmente entre las tres pri-
meras lactancias. También interesa la evaluacion de la
época ip. e|.: estacion) y el ano en que parid la vaca. ya
que este factor juega en si mismo un rol importante
sobre la cantidad de leche producida Analisis de varian-
za realizados con gran cantidad de datos han demostra-
do que estos factores conjuntamente (incluyendo nte-

racciones entre ellos) pueden explicar bien. hasta un
40% y mas de la variacion total.

Si la produccion lechera se estima a partir de
pruebas realizadas quincenalmente (0 mes a mes o pe-
riodicamente). deberia computarse la cantidad de dias
de ordeno. siempre que la vaca supere p. ej.. un minimo
de 250 dias. Estos registros permiten realizar ajustes y
con ello es posible comparar datos provenientes de ma-
terial de campo; sin embargo este criterio puede ser dis-
cutible. porque la cantidad de dias de ordeno efectiva-
mente realizadus engloba una componente geneética gue
la determina el propio animal y no es séio resultado de
una simple determinacion de manejo con respecto a sus-
pender g alargar un periddo de ordefo

Ei intervalo interparto tiene influencia sobre la lac-
tancia presente como en la futura. por lo que debieran
tomarse en cuenta las fechas sucesivas de paricion. a
los fines de poder calcular dicha variable.

Por supussto que en los registros hay que lievar ia
identificacion compteta del toro padre. del cual estamos
interesados en estimar su valor de cria. asi como tam-
bien interesa tener la informacion del abuelo materno

Los toros generalmente son llevados a las centrales
de prueba lo antes posible y luego de pasar requisitos
minimos (conformacion. aspecto. calidad de semen) se
emplea su semen en una cantidad determinada de va-
cas; luego pasan a espera hasta obtener registros de sus
hijas.

Una vez confirmada su utilidad en base a valor de
cria estimado. su semen puede ser vendido en gran es-
cala Es asi, que en paises donde la inseminacion ha al-
canzado a cubrir la mayor parte del rodeo lechero se
presta importancia ademas, a fechas de primera insemi-
nacion, repeticiones, técnico inseminador actuanie. eic
lo que permite un analisis de fertllidad mas completo.
También se evalua la facilidad (o dificultades) al parto. y
compilementariamente sobre escalas subjetivas facilidad
de ordeno. conformacion de ubre. etc.

Existen otras variables. pero lo que interesa desta-
car en esta nota es que antes de perforar tarjetas habria
que tomar la precaucion de estudiar a fondo que datos
nteresa realmente registrar, datos gue interesan tanto al
mvestigador como al analista

En lo que respecta al analisis de registros diremos
brevemente lo siguiente. los antiguos métodos de anali-
sis comparativos de registros contemporaneos de vacas
en produccion se han visto desplazados. gracias al uso
de la computacion, donde modelos que contempilan
muchas variables son sometidos a analisis de regresion
multiple .

Esto incluso permite analizar datos de campo poco
balanceados.

Finalmente y como resumen de esta resefa cabe se-
falar: para un pais como el nuestro donde la explotacion
echera ha tenido un empuje considerable. deberian or-
ganizarse registros de la forma que mejor s= adecua a
nuestra modalidad de trabajo. La experiencia da ntros
paises ensefia que es indispensable mejorar la eficien-
cla de un rodeo. El uso de registros y seleccion bien
orientadoB permitiran a Uruguay mejorar su eficiencia
errr‘ética y enfrentar mejor costos crecientes de produc-
cion.

ing. A. Clement (Dr. Agr.)

aumento consumo
de especificos

El Gerente de la Divisién Agroveterinaria de
la Hoechst en Uruguay, Sr. Lar Valentini, brinda

para este supiemento algunas apreciaciones re-
lacionadas con el consumo de especificos vete-
rinarios en este afo.

El rubro mas importante dentro del mercado
veterinario lo constituye al sector ovino, gran

consumidor de lombricidas o sea antiparasita-
rios internos, sefala Valentini. También existe
en un nivel menor un consumo para parasitos
externos, como el piojo y la sarna, pero lo que
ataca mas a las majadas nuestras son los parasi-
tos internos, gastrointestinalés y pulmonares.
Este mercado aumentd este afio debido a que la
produccién de corderos en la Gltima zafra practi-
camente gquedod toda en el pais, ya que Espana,
principal comprador de corderos en nuestro
pais, no efectud ninguna compra, integrandose
como es sabido al Mercado Comun Europeo.
Por lo tanto, el niumero de animales a tratar fue
mayor que el que corrientemente se trabaja. En
consecuencia, la demanda de productos veteri-
narios auments este afo. Pero, no obstante, no
mantuvo un crecimiento proporcional al stock
existente, ya que los productores en general
disminuyeron el nimero de tomas anuales.

El relativo valor de la lana y las dificultades

conocidas en el comercio de la produccion
agropecuaria ha determinado que el productor
haya tenido que controlar atentamente sus in-
versiones respecto a sus planes sanitarios.

También las continuas Huvias dificultaron el
manejo de las majadas, influyendo este otro fac-
tor en la disminucién de los tratamientos sanita-
rios.

Pero es importante agregar, expresa el Ge-
rente de la Division Agroveterinaria de Hoechst,
gue no obstante se puede apreciar en el produc-
tor una mentalidad mas moderna en la produc-
cion. Se puede observar, en general, una mayor
preocupacion por lograr mayores rendimientos,
enfocando los trabajos hacia una intensificacion
de la produccidén sin agregar mas extensiones
de campo. Hoy en dia el productor manifiesta un
total interés por informarse sobre las técnicas
modernas de produccién y lleva a cabo sus pla-
nes de mejoramiento sin detenerse en la gran
mayoria de los casos por el precio, como su-
cedia anteriormente. Esto determina que labo-
ratorios como el nuestro, gue estan aportando
constantemente productos de investigacion,
pero que son productos que tienen su precio,
logren un mejor desarrollo en la venta de los
productos. Por otra parte, si el productor ade-
mas tuviera en estos momentos precios com-
pensatorios en el mercado de sus productos, in-
dudablemente la venta de los especificos veteri-
narios, no digo que se duplicaria pero re-
gistraria un sensible aumento, dice Valentini.

En el sector ganadero del vacuno, el consu-
mo de productos veterinarios corre parelelo al
valor de la carne en pie. Si el productor logra
vender en la feria su ganado a un buen precio,
eéste inmediatamente sale en busca de los es-
pecificos necesarios para combatir los conoci-
dos males, como carbunclo, garrapata, sarna,

]

etc. Pero cuando el ganadero ve demorado sus

pagos, decaen los precios de su produccion

porque su inversion deja de ser rentable, entra

en un pesimismo que légicamente lo hace

:bstraerse de la atencion sanitaria de su gana-
0.
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rematara
Los Reproductores Que Ud. Precisa Para Producir Mas y Mejor
en AGOSTO
) Martes 26 Ventas ldeal Soc. Criadores de IDEAL
" Miercoles 27 Holando VILLA CHANITA y ANTARES
Jueves 28 Shetland Pony Elena S. de Del Campo y Vico y Villar
Viernes 29 Iniciacion de Ventas EXPO PRADO
Sabado 30 Continuacion de Ventas EXPO PRADO
Domingo 31 Finalizacién Ventas EXPO PRADO’
en SETIEMBRE
Martes 2 Corriedale EL GRUNIDO
: Viernes 26 Hereford y Polled Hereford NU PORA
] Sabado 27 Hereford, Polled Hereford, Merilin y Merino EL CARDO
| Domingo 28 Corriedale y Holando GRANJA ROLAND
Martes 30 Hereford, Polled Hereford e Ideal RINCON DE FRANCIA
en OCTUBRE
1 Miércoles 1° Hereford y Corriedale NUEVA MEHLEM
£ | ; Jueves 2 Hereford, Polled Hereford y Merilin LA RINCONADAS G.
Z Sabado 4 Ideal y Criolla IDEAL DEL CARDENAL

Martes 7 Shorthorn, Polled Shorthorn y Dalry | AESMERALDA

Shorthorn
Martes 7 Hereford, Polled Hereford égsl:’%ADERA' EL ARAZA Y RINCON AN-
. i€ f Merili
| Miércoles8  Hereford, Polleldl Hereford y Merilin EL TIMBO Y LOS HORNEROS
-~ Jueves 9 Hereford y Merilin EL PROGRESO ‘
| iércoles 15 Hereford, M. Australiano, Corriedale, Ideal
Migraoies 19 i i Y RODEO COOPERARIO CREA: QUEGUAY
CHICO - SOTO
Jueves 16 Hereford : SAN MIGUEL
Vi.e’rnesﬂ Hereford, M Austlrali.ano;;Corrtet:;ak?j . EL PARAISO Y EL BAQUEANO
Miércoles 22 ;ﬂél;&ustrailano. Corriedale. Herelord y Red | 1) AR Y EL BOQUERON
B Jueves23 Hereford y Corriedale SAN JOSE DEL YAGUARI
B Martes28  Hereford y M. Australiano SAN RAFAEL %6
B Miércoles29  Hereford DON ESTEBAN
5 en NOVIEMBRE ;
Martes 18 Hereford EL PEDERNAL =
Sabado 22 Corriedale - LA ESMERALDA
Domingo 23 Corriedale DON ESTEBAN ,,=
Martes 25 : Hereford, Polled Hereford y Corriedale  EL AGUILA
en DICIEMBRE s
Jueves 4 Corriedale RELLIM
Viernes 5 Corriedale EL PIRAMIDAL
Miércoles 10 Corriedale MONZON HEBER Y SANTA ELENA

CASA ALEJANDRO VICTORICA SA. AVDA. GRAL. RONDEAU 1822 - TEL. 984412
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ROSION

Articulo elaborado por la ASESORIA TECNICA Y COORDINADORA AGRONO-
MICA DEL BANCO DE LA REPUBLICA: ings. Agrs. Pablo M. Furest, Pablo
Dellazoppa. Antonio Correa, Sergio Medina y Gonzalo Vazquez.

ALGUNAS REFLEXIONES SOBRE EL
PROBLEMA DE LA EROSION

La conservacion del suelo es de vital
wmportancia en todo el mundo y de mane-
ramuy especial para el Uruguay que sus-
tenta su economia en la produccion
agnopecuaria.

Al respecto quisiéramos hacer algu-
nas referencias y aportar datos que nos
gbiguen en la realidad y gravedad del
problema erosivo y

En primer lugar puede afirmarse que
cualquier Plan racional de Explotacion
Agricola debe tratar de cumplir el doble
proposito de obtener el maximo benefi-
cio econdmico y mantener la productivi-
dad del suelo a largo plazo.

Las medidas de Conservacién de
Suelo deben estar integradas y acomoa-
fadas por un conjunto coherente de nor-
mas técmicas agronémicas para que
togren los efectos deseados. De poco
valdra gue se realicen medidas espe-
ciales de conservacion de suelos si

MAQUINAS DE LAVAR A ALTA PRESION,. CON

AGUAY FRIAY CALIENTE (HASTA 120° C)
LA ULTIMA PALABRA EN DESINFECCION Y- LIMPIEZA

* CRIADEROS DE CERDOS
*» CRIADEROS DE AVES

HIDROARENADC

-

ACINERIAS
PESCADO

A PARA DESINCRUSTACION Y
LIMPIEZA DE SUPERFICIES METALICAS

INFORMES DEMOSTRACIONES Y VENTAS

FJZ URUGUAYA S A

CerroLargo1043/457el.982528

luego se cumplen en malas condiciones
las labores en las chacras, la fertiliza-
cion, la slembra, la aplicacion de herbicl-
das y toda la atencion que requiere un
cultivo durante su ciclo vegetativo.

Las estimaciones realizadas por la Di-
reccion de Sueios y Fertilizantes del
M.A.P. Indican en cifras redondeadas
que un 30% de la superficie del pais esta
afectada en grado variable por proble-
mas erosivos. jUn 30% de la superficie
del Uruguay esta ENFERMA DE
EROSION!

Esto representa 5.000.000 de
hecidreas o expresado comparativamen-
te unas diez veces el area total del De-
partamento de Flores.

Asombroso, ¢verdad?

Creo que estas cifras son 1o suficien-
temente elocuentes para ubicarnos én la
responsabilidad persopal que todos los
productores rumales tenemos ante la so-
ciedad que integramos y ante el pais por
el USO que hagamos del RECURSO
SUELO.

Sefialada la importancia de la ERO-
SION, nos preguntamos:

(Cémo debe sl productor enfrentar
este problema?

Para ello detfallaremos algunas medi-
das bésicas recomendadas para prevenir
y/o combatir la EROSION.

Ellas son:

DESTINE a sus cultivos tlerras con
por lo menos 20 centimetros de profundi-
dad de arraigamiento.

ELIMINE los suelos de mal drenaje,
con riesgos de inundacion o econ depre-
siones dentro de zonas planas donde se
forman ‘‘ojos de agua''. i

EVITE tierras muy enmalezadas o
degradadas por causa de una agricultura
continuada y esquilmante.

INCLUYA LEGUMINOSAS en sus pla-
nes de rotaciones.

EVITE la realizacion de labores A FA-
VOR de la pendiente.

NO TRABAJE las cabeceras, remates
y zonas de concetracién de agua de es-
currimiento superficial (desaales).

EN TODOS LOS CASOS preste espe-
clal atencion para que cada arada sea re-
alizada de tal forma que los '‘panes de
tlerra” sean invertidos en el sentido
opuesto al realizado en el afo anterior.

CON PENDIENTES de hasta el 4% pa-
ra “'Cultivos carpidos’’ y de hasta el 6%
para ‘‘Cultlvos no carpidos’’, se reco-
miendan FAJAS aradas de no mas de 50
metros de ancho, separadas por FAJAS
EMPASTADAS parelelas y aproximada-
mente “‘a nivel''.

Entendemos gue todo lo mencionado
UNIDO a una ASISTENCIA TECNICA RE-
AL y EFECTIVA significard una sensible

mejora en relacién a ta mayoria de las si-
tuaciones actuales.

Ahora vamos a efectuar wuna
ESTIMACION ECONOMICA de las PERDI-
DAS OCASIONADAS POR LOS PROCE-
SOS EROSIVOS.

Aplicando a nuestro Pais calculos re-
alizados en Estados Unidos sobre suelos
y régimen de fuvias similares a los
nuestros, SOMETIDOS A CULTIVOS,
tendriamos que el proceso erosivo NOS
SUSTRAE 51:000.000 de TONELADAS DE
SUELO, ANUALMENTE.

Cincuenta y un millones de toneladas
de suelo erosionado PERDEMOS
ANUALMENTE y junto con ellas
TAMBIEN PERDEMOS:

76.500 toneladas de NITROGENO.
25.500 toneladas de FOSFORO.
1.020.000 toneladas de POTASIO.
Por citar sélo los elementos nutritivos
mas importantes.

Y icuanto significa tedo esto en
PESOS MONEDA NACIONAL? Nada me-
nos que la friolera de N§ 5.651:000.000
(cinco mil seiscientos cincuenta y un
millones de Nuevos Pesos) A VALORES
ACTUALES.

Traducida a dblares esta cifra que
manejamos SUPERA el TOTAL de EX-
PORTACIONES ANUALES de nuestro
Pais.

Impactante, (verdad?

Estableciendo otro tipo de referencia
podemos sefalar que cincuenta y un
miliones de toneladas de pérdida de
suelo anual representan el PESO del ES-
PESOR ARABLE de 34.000 (treinta Yy
cuatro mil) HECTAREAS.

Sencible frente al problema, & Banco
de la Republica Orental del Uruguay dis-
puso de una lineas espacial de crédito.

Desde enero de 1977 hasta fines de
1979 SOLO UN PRODUCTOR RURAL la
habia utilizado.

A partir de 1880, el Banco de la Re-
publica ha entendido que al movilizar una
poderosa palanca como eg el crédito, en
este caso para '‘Financiacion de Cultivos
de Invierno y de Verano™, dicho crédito
DEBE CONDICIONARSE a la aplicacion
de medidas conservacionistas, ali don-
de sea necesario.

Creemos que ‘‘es la mejor arma dis-
ponible'’ para una lucha frontal y efectiva
contra la erosion.

Recapitulando, a través de ias refle-
xiones efectuadas sobre el tema “"ERO-
SION'’, nos hemos ido planteando su
problemética, como debe enfrentaria el
productor, la estimacién econbmica de
las pérdidas gue ocasiona la posibilidad
de asistencia crediticia a través del Ban-
co de la Republica Oriental del Uruguay,
de lo que se deduce claramente que en
la ACCION COORDINADA entre el Esta-
do, los productores rurales y los Técni-
cos ESTA LA RESPUESTA.



BANCO DE LA REPUBLICA
ORIENTAL DEL URUGUAY

REPRESENTACION REPUBLICA DEL PARAGUAY
ASUNCION

Estrella Esq. Chile - Edificio CITY 4°P-B
Tel. 9 42 48 Telex PY851
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| Consumo por hora |
| _Modelo/HP |Lts. Gasoil |
4911 | 50/ 4

6911 ! 70 5
8011 | 8 7

12011 120 1"

10 0L W

y

TRACTORES

Representante exclusivo.

SEDASA

Cuareim 1947 - Tel.: 91 93 08
y su Red de Agentes en todo el Pais.

GALPONES PREFABRICADOS
ZANJADORA ROTATIVA
ROLO COMPACTADOR
LAMINA NIVELADORA

SILOS METALICOS

RISS SECADORES INTERMITENTES
PARA ARROZ, SORGO, SOYA.

alal® AN J BE S b

s

Asistencia
Crediticia
Del B.R.O.U.

APOYO DEL BROU PARA
LA COMPRA DE REPRODUCTORES

Ante la proximidad de la época de iniciacion de un nuevo
periodo zafral de comercializacion de reproductores, Exposicion
Ganadera del Prado, remates de cabafas y exposiciones depar-
tamentales, el Directorio del Banco ha estimado conveniente ac-
tuallzar la norma de crédito que posibilita participar en la finan-
ciacion de tales adquisicionas

Es asi gue en reciente resolucion ha aprobado la concesion
de prestamos en las siguientes condiciones, a las que conside-
ramos oportuno darles amplia difusion atento a la proxima reali-
zacién de la tradicional muestra del Prado

“DESTINO: Participar en la financiacién de reproductores bo-
vinos, ovinos, equinos de trabajo y suinos, ya sea importados o
procedentes de Cabafas nacionales, que se adguieren en las
instancias que se detallan:

a.1 — Compras en exposiciones ganaderas Podréan financiar-
se reproductores adquiridos en Exposiciones organizadas o
auspiciadas por la Asociacion Rural del Uruguay y administradas
por nuestro Banco o directamente por la Asociacidn organizado-
ra, toda vez que no intervenga otro ente linanclador.

~ IMPORTE: por hasta el 100% (cien por ciento) del valor de ba-
jada dei martilio en el remate.

PLAZO MAXIMO: no excedara de 36 (treinta y sels) mases,
comtados desde la fecha de la subasta, pagadero con un maximo
de § (cinco) amortizacio~)s semeastrales que podran ser iguales
O progresivas con venc nentos al 31 de mayo y 30 de noviembre
de cada ano

a.2 — Compras en remates de Cabafas Podra asistirse cre-
diticiamentea la compra de reproductores en remates publicos de
Cabanas.

IMPORTE: por hasta el 100% (cien por ciento) del valor de ba-
jada del martillo en el remate.

PLAZO MAXIMO: el mismo establecido en el apartado “'a1"”
precedente

a.3 — Compra de reproductores evaluados por lest. Podra fi-
nanciarse la adquisicidn de reproductores sometidos a test de
evaluacion de comportanuento y progenie por las Centrales de
Pruebas de diferentes razas en nuestro pais (Centro de Investi-
gaciones Agricolas Alberto Boerger; Facultad de Agronomia,
elc.), comprados al mejor postor en oportunidad de la venta que
se organice oficialmente una vez finalizado el estudio de los se-
maovientes

IMPORTE: por hasta el 100% (cien por ciento) del valor de la
adquisicion al mejor postor

PLAZO MAXIMO: no excedera de 48 (cuarenta y ocho) meses
contados desde la fecha de la compra. pagadero con un maximo
de 7 (siete) amortizaciones semestrales que podran ser iguales
0 progresivas con vencimientos al 31 de mayo y 30 de noviembre
de cada ano.

a.4 — Compras directas en Cabanhas.

IMPORTE: por hasta el B0% (ochenta por ciento) dei vaior de
tasacion que establezca el Ingeniero Agrénomo del Banco para
loé reproductores a financiarse.

PLAZO MAXIMO: sl mismo establecido en el apartado "'a.1"
que antecede.

a.5 — Compra de reproductores importados. Podra financiar-
se unicamente la adquisicion de reproductores importados a tra-
ves de los servicios de nuestro Banco, deblendo cancelarse —si
correspondiere— deudas contraidas en el Departamento de Ne-
gocios con el Exterior

IMPORTE: por hasta el 100% (cien por ciento) de su valor CIF.

PLAZO MAXIMO: el mismo establecido en el apartado 'a. 1"
precedente el cual empezara a regir a partir de la fecha de ingre-
50 del reproductor al Pais.

CONDICIONES PARTICULARES. Por esta linea de credito se
financiara unicamente la adquisicion de reproduciores que se
especifican a continuacion

Bovinos: (carne y leche). pedigri y pures por cruza tatuados
por la Sociedad de Criadores correspondiente (Mejoramiento o
Seleccion).

Ovinos: pedigri y tatuados M.O

Equinos de trabajo y Suinos: pedigri unicamente

De la cantidad de cabezas adquiridas anualmente por cada
beneficiario se podra brindar la asistencia crediticia acordada
por esta resolucidn en la siguiente forma

Machos: hasta por la totalidad de los reproductores adquiri-
dos o a adquirir

Hembras: hasta por un numero maximo de cabezas no supe-
rior al 10% (diez por ciento) de las hembras en edad de procrear
existentes en la explotacion

A estos efectos se tomara en cuenta la Declaracion Jurada
presentada ante DINACOSE y los periodos anuales referidos co-
menzaran a regir a partir del 1° de agosto de cada afno.

En todos los casos, serdn de cargo del comprador las comi-
siones y demas gastos del remate."”’

Dt
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Encontramos al Sr. Francisco Forteza en la pis-
ta principal del Prado, observando atentamente el
agil desplazamiento de tres excelentes terneros
Hereford.

“Son 100% sangre americana, nacieron en
Montevideo en Cuareim y Lima y creo que van a
dar que hablar’’, nos dice Forteza sin quitar su mi-
rada de los tres Hereford que contingan movilizan-
dose rapidamente por la pista.

Nos continva informando Forteza que estos
ejemplares, que junto con René Gramon presenta
en esta Exposicién, son hijos de tres de las 5 vacas
que Forteza y Gramén importaron el afo pasado a
EE.UU. Estas 5 vaquilionas llegaron al pais servi-
das por el Reservado Gran Campeodn de Denver en
1679, el ''B.B. Mark Domind 704", Dichos vientres
produjeron 4 machos y una hembra. Tres de estos
reproductores fueron elegidos para formar el lote
que ahora se expone en el Prado.

: —;Exliste entre los cabafieros uruguayos espe-
cial aceptacion por las sangres de origen america-
na?

—Creo que si. La pauta la da el hecho de que
tanto en Uruguay, como Palermo y Estelo la mayor
parte de los primeros premios en casi todas las ca-
tegorias, corresponden a productos con corrien-
tes de sangre americana. Es evidente que en
EE.UU. se ha logrado un tipo de Hereford que con-
forma plenamente a la mayoria de los criadores de
la raza en el mundo. '

—¢Qué planes tiene en el tuturo?

—El plan nuestro es reservar estos toros y utili-
zarlos tanto en la cabana de Gramoén como en la
mia, por lo tanto no saldran a la venta.

Esta es la gron
marca

y todo lo
necesario para

UNA ESQUILA MEJOR
Y MAS ECONOMICA

Tres Terneros 100% Sangre
Americana y Montevideanos

Enfarde ahora s
para alimentar ganancias de manana

NUEVA ENFARDADORA

Recolectora Entardadora Aytomatica Capacidad de produccion hasta 600 fardos/hora

com atadura de alambee 0 hikg plashce

“La Traga
pQSto” ©

REPRESENTANTE e IMPORTADOR

4OMERD

Oplo. Agropecuario

Av RONDEAU y LIMA
Tels 9808 50
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Suc. de Luis Casaretto S.A.
~RIO NEGRO 1563-79
Teléfqnos: 91 41 61y 98 63 21
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Systamex es la mejor proteccion contra

"

todos los parasitos internos. tanto
gastrointestinales como pulmonares

Systamex

el antihelmintico total

Ponga la salud
sus animales
IManos.
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Desde el lugar donde nacio la Patria,
para todo el URUGUAY!

Jaulas autoportantes para el transporte de haciendas

® MAS CAPACIDAD

@® MAS VELOCES

@® MAS FUERTES

® MAS LIVIANAS

® MAS SEGURAS

® MAS FRENAJE

® MAS AHORRO DE COMBUSTIBLE

iMENOS MACHUCAMIENTO!

Unidades en varios modelos de largo - 1 6 2 ejes artilleros y discos con rodado 20" y 22".
Semirremolques frigorificos de triple eje « Furgones para reparto * Acoplados y Chatas
para el transporte de granos y cereales de 2 y 3 ejes artilleros * Cisternas
Contenedores * Ejes artilleros de 20" y 22" con sistema desplazable.

.

CARROCERIAS MATTOS S.R.L.
VILLA CARDAL - TEL.: 3- FLORIDA
En Montevideo: Evaristo Ciganda 1056 - Tel.: 28 17 86

* PIONEROS DEL TRANSPORTE DE LA INDUSTRIA FRIGORIFICA.

* LINEA DE CREDITOS DEL BCO. DE LA REPUBLICA ORIENTAL DEL URUGUAY.
* CONSULTE PLANES DE FINANCIACION.

+ AFILIADOS A U.C.0.C.A.U.(UNION DE CARROCEROS - OMNIBUS - CAMIONES Y AFINES
DEL URUGUAY)

EL GOBIERNO APOYA LA INDUSTRIA CARROCERA NACIONAL.

* DOE PADAONaNG 003D ¢

EL DIA A

SE ESTIMA PANOF
PARA LA VENTA L

Reportaje al Sr. Juan J. Victorica

SOBRE BASES REALISTAS
LA PRODUCCION SALDRA ADELANTE

Antes que nada deseo expresar que estas ma-
nifestaciones son exclusivamente a titulo persona_l
ya que el tema sobre el cual me consulta: H'Si-
tuacion y perspectiva del mercado de reproducto-
res’’ es muy amplio y en él hay otros factores que
inciden como ser la situacion general de la gana-
deria del pais, e incluso la situacién internacional
del mercado de productos agropecuarios.

Todos los afios en el mes de agosto concurren
a la Exposicién del Prado, el 99% de los mejores ex-
ponentes de cada raza que presenian prestigiosas
Cabanas Nacionales y casi todos los ahos vemos
que es en esa pista donde comparativamente con
otras Exposiciones y guardando las respectivas dis-
tancias en cuanto al tipo de animal, calidad, prepara-
cién, etc. los reproductores se venden a precios
dirla favorables al comprador, salvo raras ex-
cepciones que confirman la regla.

Es alli si donde se baten los records de precios
que lamentablemente crean una falsa imagen en los
no especializados en el tema agropecuario, pero
que los que lo vivimos a diario no nos asustamos
pues sabemos que son precios de un solo animal
que tiene atras suyo una vida de sacrificios y de es-
fuerzos no solo de trabajo, sino también economico;
y sabemos también que esa costosa inversion iden-
tica a la que realiza una fabrica al importar maquina-
ria moderna que cuesta muchos délares al pais,
también reditia su fruto al cabafhero como en el
ejemplo anterior al industrial.

La cabafna es el cimiento ‘‘esencial’’, en el mas
amplio significado de este adjetivo, sobre el cual se
construye en cualquier especie y raza su mejora-
miento. Sin una cabafa nacional solida que permita
a sus proplelarios realizar las inversiones necesa-
rias para avanzar mas y mas en su meta mejoradora,

Aporte Social d

EL DIA visité el stand de General Motors
que obtuviera el Primer Premio en el con-
curso de stands comerciales gue se lleva a
cabo como es tradicional en la Muestra gana-
dera del Prado. Pudimos apreciar las amplias
instalaciones de este stand. donde se puede
apreciar en distintos planos y a través de una
excelente transparencia lograda en las
construcciones, toda la linea de la produc-
cion General Motors. Nos llamo la atencion
ademas de las modernas unidades expuestas
por esta firma. la presencia de maestras que
ofrecian a la venta dentro del mismo stand,
mapas de nuestro pais. Gentilmente el Sr.
Peter Friedrich, Gerente en Ventas de Gene-
ral Motors, nos informa acerca de una intere-
sante obra social que lleva a cabo esta com-
pania. Expresa el ejecutivo que de acuerdo a
la filosofia de la empresa y dentro de una
politica de buen vecino. se resolvid apoyar
materialmente a la Escuela 217 de Sayago
que resulta ser la escuelita mas préxima a las
instalaciones que esta firma tiene en Sayago.
Senala Friedrich que mediante la impresion
de unos completos mapas, muy actualizados
y que se venden en la suma de N$§ 10 se logra
recabar un interesante aporte que se destina ElGen
a esta escuelita de Sayago donde concurren
diariamente 150 nifnos entre 3 y 5 anos. El do- Sr. Pef
mingo ultimo se lograron vender casi 400 ma- ;gL py
pas y ya se llevan vendidos mas de 500.
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RAMA DE CAUTELA
)E REPRODUCTORES

no habra mejora genética en el rodeo general.

De su progreso dependera el progreso del nivel
zootécnico a nivel de rodeos generales y de ahi su
importancia especial para exportar mas y mejores
carnes y lanas.

Pero a su vez en contrapartida el productor de-
bera tener posibilidad de acceso para adquirir esos
ejemplares selectos y para ello debera contar tam-
bién con los medios necesarios.

Es el agropecuario evidentemente, un mercado
mas complejo que otros ya que esta afectado por el
factor clima el cual no depende de la voluntad del
hombre y puede trastrocar sus programas de pro-
duccion.

Sabemos que la actual situacién de la agrope-
cuaria es dificil, pero no creemos que sea peor que
la vivida en el ano ‘74 cuando se produjo el alza del
petréleo y se comprimieron los precios de lacarne y
de la lana.

La adquisicién de reproductores para los plante-
les y rodeos generales es una necesidad del pro-
ductor pues si no realiza esa inversion, no conse-
guira elevar su nivel de produccion ni del punto de
vista zootécnico ni del punto de vista econémico.

Confiamos en la capacidad de reaccion del pro-
ductor uruguayo que en este momento creemos se
encuentra mas que nada ‘‘desorientado’’ y si bien
muchos de ellos se encuentran en situacion
comprometida, hay muchos que continuan trabajan-
do en buenas condiciones econdmico-financieras.

Creemos que las ventas se desarrollaran dentro
de un panorama de cautela y que la comercializa-
cién en el segundo semestre de este ano, man-
tendra una ténica de actividad sin la euforia desme-
dida (e irracional en muchos casos) que se vivié du-
rante el ano pasado y en la cual y hablando slempre
a titulo personal, todos los sectores tenemos
nuestra cuota parte de culpa.

e General Motors

5U COCPERACION A TRAVES,
DE LA COMPRA DE ESTE MAPA
“CONTRIBUYE A LA REMODELACIO!
DE LA ESCUELA N* 217
JARDIN DE INFANTES DE PENAROL

ente de Venlas de General Motors,

ar Friedrich, informa
A sobre la obra soclal que realizan.

.

Legola |
solucion...’
para los

parasitos

RIPERCOL

LA SOLUCION LOMBRICIDA MAS SOLUBLE

RIPERCOL" L,

el de mayor resultado
antiparasitario,

tiene ahora cinco férmulas:
tabletas, polvo soluble,
inyectable, cutaneo

y solucion lista para uso.
Con esta nueva presentacion
se ve aumentada aun mas

la facilidad de administracion
y eficacia de RIPERCOL" L

OTRA RAZON MAS PARA QUE

NO QUEDEN DUDAS NI LOMBRICES.
Y recuerde...

si hay una férmula que conviene,
RIPERCOL* L la tiene.

IMPERIO

ES UN PRODUCTO
G CYANAMID

Distribuidor exclusivo:

Ciudadela 1416 - Tels. 80 12 09 - 90 01 82 - 91 20 23

INSTITUTO VETERINARIO URUGUAY SAYZZ
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El Dr. Daniel Arosteguy Brun, técni-
co de la cabafia ‘‘San Miguel’ de Mar-
tirena, sefala que esta cabafa del de-
partamento de Cerro Largo, viene re-
alizando importantes inversiones y
cuidadosos trabajos de seleccion en
base a testado y controles de progenie
con sus planteles de pediari.

Actualmente una de las principales
preocupaciones de la cabafa, dice el
técnico es realizar una seleccion de
madres a través de los respectivos hi-
jos.

La cabafa cuenta con un programa
riguroso de seleccidén en base a la pro-
genie de los vientres. No nos interesa
tener una vaca de excelentes lineas o
conformacion si ese animal no logra el
nivel de productuvidad que exigimos.

Venimos realizando dos lipos de
test, sefiala el Dr. Arosteguy, con tora-
das de campo y a galpén. Se controlan
los pesos y se calcula el indice, deter-
minado por los faclores de productivi-
dad que controlamos. Seleccionados
los animales, formamos dos cate-
gorias, los que rednen condiciones en
base a su fenotipo y los que genotipi-
camente se destacan, pero siempre
valorando el aspecto de produccion.

Prestigiosos Padres
de Cabafia Incorporé
’San Miguel”’

de boca
en boca..

En los rematas anuales que realiza
la cabafa se le entrega a cada compra-
dor la performance de cada toro ad-
quirido, con detalles sobre la ganancia
diaria el cual es un indice de alta here-
dabilidad.

La produccién de reproductores de
la cabafia se basa en dos tipos de to-
ros, los destinados a padres de plantel
y los que trabajaran en la produccion

Super Molécula Antihelmintica

v e ehoor que 2 hava ogio
gastroarteshnies v puir

PROTEJA AL TERNERO, 5U'C JE MANA oM SYNANTHIC

Equipo
electrobomba
sumergible
marca

llaua Ilmmr cuando UD. auiera

de novillos. A su vez estos dos tipos
de reproductores log comparameos, ya
que si bien el pedigri-define una linsa
genética puede no obstante tener
frente a un toro de campo una menos
ganancia de peso. En ese caso el pe-
digri no nos sirve, teniendo en cuenta
la seleccion que realiza la cabafa. En

estos casos se elimina el toro de pe- .

digri y su madre.

En otro orden, destaco el Dr. Aros-
teguy, la etapa experimental que se
esta realizando en ‘‘San Miguel'' con
transplantes de ovulos.

En cuanto a la importante inversion

_que lleva a cabo esta cabana en mate-

ria de introduccion de nuevos padres,
el técnico sehalé la incorporacion de
nuevas sangres a través de vientres
comprados en la Rep. Argentina. En
reciente gira reallzada por el Sr. Marti-
rena por EE.UU. y Gran Bretafa, ad-
quirié 2 toros ingleses y el Gran Cam-
peén de Denver 1978 y Gran Campedn
de la América Royal en 1977. Actual-
mente 135 de los hijos de este semen-
tal han sido testados siendo su indice
promedio a los 365 dias de 102,3. Otra
de las importantes adquisiciones de la
cabafa lo constituye la compra del
‘‘New Chief JHF LI DOM 867, 4to. pre-
mio de Denver en 1880 y en la opinién
de sus propietarios uno de los mejo-
res padres que ha entrado al pais.

La produccién de *‘San Miguel'"
que viene al Prado, esta compuesta
por hijos del Gran Campeén de Den-
ver, del Gran Campedn de Canada y de
otros destacados toros de origen ame-
ricano.

BERKELEY
(US.A) |
recubierta ¢ =
con T i
Earard ABISAB& GUTIERREZ s.¢ . - 2
e H'DHOMAR Av. San Martin 2240 bis : s
inoxidable Tel.: 20.61.12 it
aqricolp!
!MPORTADORES representantes exclusivos e industrial
para el Uruguay de A marca
ROVATT]. |
Equipo motobomba nananas !
Equipo auiocet:an:je : e
B : con motor diese =
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Un transitar histdorico con punto de partida hace 123 anos. ;
Una filosofia de trabajo acunada por surcos y climas,
cultivos y ganados.
Un cotidiano compartir de luchas y esfuerzos, )
esperanzasy objetivos. ‘
Campo y banco, unidos por origen y por vocacion. €Wl
BANCO COMERCIAL
! Tradicion de Seguridad :
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Afio Del Centenario

de la Raza

ANIBALSARATE Y CIA.
Consignatario de Ganado

Esta a Ias érdenes de sus amigos y clientes en
sus nuevas oficinas de Avda. AGRACIADA
3139 Tels. 200088 - 201196.

Tel. Part.: Anibal Sarate, 79 88 15
Julio Pérez, 29 87 78

Enfriadores
de I.eche

N OUELILER

Paraguay 1579 -Tel. 91 79 45/49
Maontevideo

ENERGIA SOLAR

Desarrollamos proyectos para instala-
ciones de AGUA CALIENTE Y CALEFACCION
para viviendas, departamentos, hoteles, insti-
tuciones deportivas, piscinas, instalaciones in-
dustriales, sanatorios, clinicas, ESTABLECI-
MIENTOS RURALES, TAMBOS, etc.

Nuestros colectores solares planos son de
la méas alta tecnologia mundial conocida y
tienen 10 ANOS DE GARANTIA.

Llamenos o escribanos hoy y gustosamen-
te podremos darle sin costo un presupuesto
estimativo e indicarle las ventajas del ahorro
de energia convencional. COLABORARA CON
EL PAIS Y CON USTED MISMO.

SIPROSOL S.A.

Gonzalo Ramirez 1595. Tel. 49.62.62.

Representantes de:
ITC/ISOLAR DO BRASIL LTDA.

VETERINARIA
MIDUAR LTDA.

¢ Venta de productos veterinarios
* Productos para el agro.
» Insecticidas agricalas.

l URUGUAYANA 3305 casi BULEVAR
Tel. Prov. 39 02 65 - Montevideo

|deal

El Secretario de la
Sociedad de Criadores
de Ideal, Arg. Carlos
Masello, visilé nuestro
Stand en el Prado, in
formandonos sobre lo
que se denomind ANO
del Centenario de la Ra-
za ldeal.

En el mes de julio
pasado, se realizéd en
Melbourne un Congre-
so y Exposicidn al que
concurrieron como de-
legados de nuestro
pais, los seftores Ing. L.
Barrague y J. del Pala-
cio. En dicho Congreso
se aceptd la propuesta
uruguaya de crear el
Comité Internacional
Ideal que agrupa a los
paises de Australia,
Uruguay, Argentina vy
Brasil. Agrega el Arq.
Masello que el afio que
viene llevara a cabo en
Montevideo una
reunién de dicho Co-
mité a los efectos de

los estatutos
y poner en marcha a la
vez valiosos proyectos.

Dentro de la intro-
duccién de reproducto-
res extranjeros, cabe
informar la compra re-
alizada por criadores de
la raza en Melbourne,
donde adquirieron el
Gran Campeodn y el Re-
servado Gran Campedn
de la Exposiciéon Cente-
nario en Melbourne.

En cuanto a la acti-
vidd interna de la gre-
mial local, sefala el
Secretario que se

concretd la publicacién
del anuario cuya elabo-
racién estuvo a cargo
del Ing. Anibal Mendo-
za Amaral. Por otra par-
te se han efectuado
reuniones en el interior
con criadores y ex-
pertos de Mejoramien-
to Ovino para control de
la evolucion y de-
sarrolio de la raza. En
estos dias se llevara a
cabo um remate de
vientres de alto nivel

(pedrigriy M.O.)
Entre otras de las
actividades de la So-

ciedad de Criadores de

ideal, se estudid la re-
modelacidéon y
ampliaciéon del Stand
del Prado, encarindose
las gestiones para. su
realizacion.

En cuento a la evoiu-
cibn de la raza en el
pais, se ha notado un
incremento en el nume-
ro de tatuajes y la canti-

dad de animales ex-
puestos. Respecto de
la lana Ideal. ante un
mercado con oscila-
ciones se han obtenido
precios por encima de
la media, en base a su
demostrada calidad, fi-
nura, color y rendimien-
to al lavado. Finalmente
el Arg. Carlos Masello
expresa un mensaje de
optimismo y de fe para
la raza en las cir-
cunstancias actuales

de la venta.

Santos M.
Arbiza S.C.A.

Consignatarios de frutos
del pais y colocacion
de haciendas en frigorificos

DI.NA.CO.SE.: Lanas y cueros
Haciendas

Como siempre nuestro aporte sigue siendo el mas
completo servicio acorde a las mejores técnicas vigentes
y soluciones mas adecuadas a los planteamientos de
nueastros clientes.

Consideran]os adelantos sobre lanas siendo el
cliente propietario de su mercaderia hasta la concrecion

NUESTRA CASA ES VUESTRA CASA
COLOMBIA 1067 esq. Paraguay

202 050 859
108 900 261

Tel. 297890

BAMBOZTH:

LINEA COMPLETA DE EQUIPOS PARA SOLDADURA

* RECTIFICADORES HASTA 600 AMP.
* TRASNFORMADORES HASTA 600 AMP.

* GRUPOS GENERADORES CON PERKINS Y AGRALE

* ALTERNADORES 2 A 30 KVA.
= DINAMOS 200 A. Y 375 A.
*« SEMIAUTOMATICA 300 A. Y 600 A.

REPRESENTANTE EXCLUSIVO

“automotora

-TEL:91 21 €8

CERRO LARGC 8562

Ureguey sokecions los
probismes parasitarics can
prodixctos Bayer.

INITALE

MMMYMBM

m‘m

‘'sabatino

LASCANO -

TEL.: 109

SOMESA
RIO NEGRO 1535
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URUGUAY PAIS
SIN ARBOLES
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En wirtud de Ia escasa ftras-
cendencia gue se le da al sector
forestal en i pais, es posible se
desconozca Que los derivados fo-
restales integran uno de los 4 gru-

El Uruguay tradicionaimente es
abstecido en este rubro por im-
ponaciones desde el exterior.
Anuatmentie se gasian a expensas
del esfuerzo de otro sector (pe-
cuario) miliones de dolares, en ia
importacion de productos foresta-
les gue perfectamente se podrian
producir.

Es bastante claro que la si
tuacidn actual es diferente a la
gue el pais y el mundo vivian hace
varios ahos, pues el alza de los
precios intemnac‘onales, el déficn
maderero mundial y la tan menta-
da crisis energética son tales que
&l pais no va a poder afrontarios.

Sin embargo, a pesar de gue es-
te sector ocupa en &l Uruguay un
lugar totaimente secundario; se

realizan esfuerzos positives a ni-
vel particular y exisle un de-
samolio a partir de bosgues cre-
ados no con el fin de obtener ma-
dera.

Se palpa pues, la posibildad de

concrelar el desarrollo deé un sec-
tor importante para la economia
nacional
Parspectivas. La Jovrestacion
considerada como una explola-
cibn s un negocio que prachca-
mente no se ha desarrollado en &
pais. La comercializacion de sus
productos ha sido generaimente
negocio de oportunidad. La in-
version a relalivamenie largo pla-

Z0, los posibles riesgos y el des-
conocimiento de los rendimien-
tos, no atraa laciimente al capital
privada.

Sin embargo. puede llegar a sig-

nificar una excelente inversién
tanto en € orden privado coma en
€! nacional, trayendo como conse-
cuencia la sustitucion de importa-
clones, la creacién de riqueza
donde se hace un uso marginal de
2 tierra y por wltimo posibilitard
soluciones al problema energeli-
co.
No obstante, vemos Con preocu-
pacién, que a pesar de que el Uru- .
puay cuenta con vasias 20nas

declaradas de aptitud forestal y
con una adecuada asistencia cre- I
diticia con financiaciones a largo
plazo, es muy poco lo que se ha .

realizado en la materia.
Creemos sin embargo, que con

Ford Faicon, con direccion hidraulica y radio de Qo reducido.

lograra la incorporacibn de un Con suspens.«on de sislema progreswo, trenos de potencia a thsco.
nuevo rubro de produccion, aire acondicionado. rado ANFM con antena elécinca.
complementario y no competitivo Fora Falcon. e auto mas potente.

de los tradicionales del Agro, que De menor costo de mantemmeento, de max ima confiabidad

a la wvez sentard bases para
aumentar ia industria maderera.

APOYO DEL BANCO
DE LA REPUBLICA

E! Banco de ia Republica O. del
Uruguay como Banco de de-
sarrollo Que es, no se ha manteni-
do ajeno a estos acontecimientos,
instrumentando una linea de cré-

ditos con el objeto de financiar in-

versiones destinadas a foresta-
cién, cuya reglamentacion figura

en la Circ. B4/2 de la Division De-
sarrolio.

Los principales lineamientos de
este crédito son:
—BENEFICIARIOS: titulares de
proyectos de forestacidn aproba-
mwumwm

| 1a por ciento) de ia inversion pro- UNA RESPUESTA AL FUTURO

10s se acordardn y se documenta-

rén en dolares USA. s

w —PLAZO: hasta 14 ahos. .- EHSARID
—PERIODO DE GRACIA PARA it 3o

EL PAGO DE LA AMORTIZACION

Y LOS INTERESES. Hasta 8 anos.
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Expoortan
Ferilizantes
ParaMercado

Brasileno

La agresiva exportacion de fertilizantes fosfa-
tados para el Estado de Rio Grande del Sur, Brasil,
ha permitido suplir en parte la considerable merma
que ha registrado este ano el consumo del men-
cionado producto en nuestro pais, segun explicéd
en conferencia de prensa el Ing. Mario D'Agosto.
Director Gerente de la empresa ISUSA.,

La reunion informativa se llevd a cabo en su
stand de la Rural del Prado donde se presentd por
primera vez, lo cual fue significado especialmente
en la medida que permite estrechar los vinculos
con el conjunto de productores que asisten duran-
te toda la Muestra

‘‘Realmente —dijo— este es un ano dificil don-
de como es de notoriedad nunca se ha dado en for-
ma tan asidua un factor climatico tan negativo en el
primer semestre del ano, en donde nosotros dedi-
camos el maximo de nuestros esfuerzos y que
esta referido a atender los trabajos de implanta-
cién de pasturas y praderas.’’

“Tenemos que pensar entonces en que no se
repitan situaciones similares, porque es dema-
siado grave para la economia. para los productores
y para los que estamos directamente relacionados
al agro. Afirmamos esto en virtud de que ha sido
un ano nefasto desde el punto de vista climatico y

Continuo movimiento registrd el Stand de Chile. don-
de puede adquirirse tradicionales productos de ese
pais.

estamos ahora tratando de que los cultivos de in-
vierno y de verano suplan algo el esfuerzo que no
se pudo realizar por los factores antes menciona-
dos."

Explico el Ing. D'Agosto que esta situacion ha
determinado gue '‘la empresa atomizara un poco
la faz Industrial, dado que la parte pecuaria no se
pudo realizar en forma intensiva en la culminacion
de 1979 y comienzos del presente ano''.

GESTION EXPORTADORA

‘‘Esto ha promovido la inquietud de la empre-
sa de tratar de incursionar y lo ha hecho con éxito
en los mercados vecinos, tanto Paraguay como
Brasil. En esas plazas veniamos impulsando esta
actividad desde 1976, por lo qgue durante 1976 y 1978
procuramos elevar el nivel tecnolégico que le per-
mitiera un alto grado de competicién en los merca-

dos exteriores, que nos ha dado la satistaccion de
poder ingresar fluidamente en el mercado para-
guayo. En esa plaza cubrimos un 70% en lo que
respecta al consumo de fertilizantes, mientras que
en los productos quimicos la participacion alcanza
un volumen porcentual similar."’

Explico que este ano se destacd fundamen-
taimente la exitosa penetracidén en el mercado bra-
sileno especlalmente en todo el Estado de Rio
Grande del Sur donde se han concretado im-
portantes negocios de fertilizantes fosfatados.

‘'La verdad —dljo el Ing. D'Agosto— este ha
sido un ano en el cual al reducirse nuestro merca-
do por las razones antes sefnaladas, ISUSA ha po-
dido mantener su produccién y entregar su cuota
de productos terminados, usufructuando las facili-
dades y el interés que estan demostrando los mer-
cados vecinos por los productos que elabora la
empresa.’’

Stand de la FORD frente a la Pista N° 1 del Prado.
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Entre las cabafias que concurren anualmente a la Ex-
posicion del Prado, son varias las que han alcanzado ur
prestigio notorio a través de la presentacion de sus pro-
ductos. Una de ellas “El Progreso” de Nadal Hnos. ha
logrado en esta ultima década 4 campeonatos en la raza
Hereford. siendo uno de los establecimientos gue ha
togrado criar un Hereford cotizado y cuya sangre integra
los planteles de numerosas cabanas del pais.

El Sr. Bernardo Nadal Barran uno de los principales
de "El Progreso” guien gentilmente puso a disposicion
de FL DIA a uno de sus mejores toros para componer la
fotografia de nuestra caratula, nos dice gue este animal
que competira en la categoria 2 afos mayor, lo estima un
serio candidato para obtener el Gran Premic del Prado
1980 en la raza Hereford.

Por otra parte, el Sr. Nadal realiz6 interesantes
apreciaciones acercade la evolucion de la raza en cuanto
a la transformacion del tipo compacto que se criaba has-
ta hace pocos afos atras, y ia busgueda del tipo moder-
no, largo profundo y pesado.

Mi opinion al respecto de esta transtormacion del
Hereford, si bien es un poco particular, creo que s com-
partida por muchos cabafieros. No cabe duda gue se
habia exagerado anteriormente en la produccion del
“compress . un ammal reducido que se cubria de grasaa
temprana edad. Pero esta nueva orientacion que esta be-
neficiando al Hereford y al pais actualmente, hay que 10-
marla con cierto cuidade. scbre todo porgue todavia no
tenemos ninguna experiencia de como van a reproducir
en nuestros campos, con nuestros sistemas de explota-
cion y de produccion, ntercambiando los pastoreos
mezclados con los lanares. Como van a evolucionar ren-
tablemente y economicamente estos animales de lineas
tan modernas, animales que algunas cabafas han exage-
rado un tanto. buscando darle mayor altura han sacrifica-
do profundidad de cuerpo, de costillas, con poca panza.
También se pueden observar en algunos ejemplares im-
portados, animales que vienen con poco pelo. Por lo tan-
to tenemos que ver una segunda etapa con este nuevo ti-
po de Hereford en la reproduccion, v tener el resultado
de sus hijos y sus nietos. No se ha tenido aun minguna ex-
periencia en cuanto a las novilladas que pueden producir

BALANZAS EL CEIBO EN EL PRADO

Atractivo stand presenta Balanzas EL CEIBO en la Muestra ganade-
ra que se viene desarrollando en el Prado. Numeroso publico tal como lo
muestra la fotografia visita las instalaciones de este stand. formando lar-
gas filas para pesarse en las modernas balanzas que expone la firma.

El Sr. Carlos Nadal otro de los principales de EL
PROGRESO, en oportunidad que recibe uno de los

tantos trofeos que ha obtenido la cabafia en los ulti-
mos anos.

Toro de ‘“’El Progreso’ Creard
Dura Competencia en Hereford

estos reproductores. Habria que saber ademas la opi-
nion de los Frigorificos en cuanto a la res que produce
este tipo

En cuanto a los animales que ya han entrado a la Ex-
posicion y cuyas competencias comienzan el lunes, se
puede apreciar que esta muestra del Prado 1980, en
cuanto al Hereford se retiere, va a ser muy interesante,
basada totalmente sobre las lineas modernas. Practica-
mente no se ven toros bajos, son muy pocos los que van
guedando, apreciandose si ammales muy largos, muy
buenos arriba, muy carnudos, que indudablemente van a
ser muy apreciados por el Jurado

Por ultimo, refiriéndose al toro que iustra, junto
cof &s chicas del stand de EL DIA, nuestra caratula, dice
Nadal que es un reproductor excelente de media sangre,
hiio de una vaca uruguaya y semen importado del “K52
toro que en el Uruguay produjo muy bien, ya que tres
terneros gue compitieron &l afto pasado en el Prado. hi-
jos de este toro, obtuviercn los tres primeros premios
en diferentes categorias. El toro de la caratula de este
suplemento lo adguiri porgue lo crec muy importante
tiene todo e! tipo del Hereford uruguayo con medidas
que no son exageradas, tiene buen pelo y buena profun-
didad

Es un animal pesado, viene con un pesoc ideal gue
son los B20 kilos 2 los 23 meses. El ano pasado con un
peso algo excesive superaba los 500 kilos

Con este reproductor, pienso obtener una muy
buena produccion con las vacas de “El Progreso”, ya que
no tiene defectos y luce una excelente conformacion.

Refiriéndose 2 la chante de este semental en el cam-
peonato gue se inicia la semana entrante, Nadal senala
que entre los reproductores gue se encuentran en el

Prado. es uno de los mas observados. Puede perder. pe-
ro tiene mucha chance, sobre todo en la categoria de 2
afos. El Jurado logicamente, al aplicar su criterio en

‘cuanto a lo que se cria en Uruguay, comparado con lo que

crian los americanos, puede darle el campeonato. quizas
a algunos ejemplares que vienen al Prado y cuyo origen
es 100% sangre americana.

Finalmente Bernardo Nadal Barran agradece a EL
DIA, y nosotros le deseamos buenos exitos con el
ejemplar gue ilustra hoy este suplemento
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