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El crédito como el rlultm, es un factor,
no tiene significacion propia, — Es mejor
que el dinero porque sin éste. puede dar
sus beneficios. mientras que el dinero sin
crédito tiene un valor ocasional, pues desa-
parecido el dinero no tiene ventaia alguna.

La obtencién del crédito es ficil dentro
del ambiente que se actie, si se es comocido

se tiene uu buen nombre v un punto de
a definido y elevado. conserva con

SARANDI,

" carse en megocios audaces o en los que

ABRIL DE 1931

nales (rndra que tener siempre una = vision
clara v un eriterio sereno, para no embar-

ha-
¥a especulacién, pero para todo negocio de
especulacién cualquier pasivo por reducida
que sea 23 siempre peligroso.

Asi como somos liberales para juzgar acep-
table una situacién con un o de un
70 % a um Fma bien organizada, m-ude-
ramos ente v basta des:
la ion fi de una firma con un

lns acclones diarias y se cimenta

_que se
El créduo 10 es bueno ni es malo. — Bueno
es, si se hace huen uso de €, pero es funes-
to si se abusa, no teniendo un derrotero fi-
10 o si el motivo que lo origina es para la
¥ DO para su extem
Entendemos por inflacién todo 1o que se
hace por vano alarde de fuersa, vanidad u
ostentacién, y por extensién cuando el mo-
vimiento de los negocios obligan a ampliar
el activo.
Un comerciante o industrial, que tiene su
activo bien saneado, con el imprescin-iible
capital fijo. que manticne un moummlo

pasiro-de un 50 %, del activo, si este active

fijo, tales como: dendores, inmuebles, maqui-
narias, muebles, itiles v todo lo quenc sex
de ficil realizacién.

activo en las ventas, y cuyo pi
proporcional; puede y debe hacer uso de m-
do el crédito que sn negocio requiera. — En

(nuesuo pais, en generz‘ el criterio buncario

si;e el pasivo exigible no sea mas del

40 % del activo realizable total, pero en

paises esencialmente adelantados en materia

ial, no tienen en otor-

garle créditos a firmas que tienen como mi-

;:xm:in el 30 % del active total coma capital
ndo.

osotros dentro de la prictica ial y
de

que p
considerarios que una firma con un active
bien sareado, cuyo movimiento de mercade-
rias es activo, cuya direccidn como la admi-
nistracidn scn acertadas. puede trabajar nor-
malmente con un pasivo tctal que no exceda
del 70 % del aclw total. — Clara estd que
una con estas projx




nes de esos mismos capitales y los
extraordinarios que los mismos origi
tener que sostener una situaciéon

casi siem-

pricultor, ha-»

iante, industrial, a
cendado o granjero, con un activo saneado,
tiene todas nuestras simpatias y nuestro
apoyo, v lo tendrd siempre, no solo como co
merciantes, sino hasta
tene

como banqueros si

os un control en sus finanzas que nos

I'a 1
permita ver que sus negocios van bien en-
caminados

Nuestra politica en créditos ¢ I
ral y amplia con los clientes a g
cemos su situacién real, y pens |

nuestro plan de finanzas para
nuestra orgamzacion

ficioso para las perscnas de b

con

Nuestro primer numero.

Con motivo de la aparicién de nuestra Re-
vista, hemos recibido por parte de la prensa,
clientes y amigos, palabras afe que
mucho nos honran.

Imposibilitados de agradecer particularmen-
te a todos los que han tenido esa atencién
benévola, 1o hacemos con estas lineas. agra-
deciendo vivamente en todo lo que vale Jas
deferencias tenidas con nosotros, prometien-
do de nuestra parte hacer el mayor esfuerzo
para que scan merecidos los elogios recibi-
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Queremos destacar que
acogida ala revista “SE :
los Talleres Graficos en Sarandi, cuyc

I

deber

parte
AT

pietario senor Manuel B Pereira, 1
que el fotdgrafo sefior Blanco, han i 2
sus conocimientos todo su entusiasmo v

1
obra

ciendo causa comiin con nuestra
les damos nuestras mas  ex

A todos

vas gracias
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Juestros
colaboradores,

€l sefior Manuel A. Tejeria
de la firma Sacco y Tejeri



Estacion de Servicio de los sefiores
Gayo Martinez y Cia.

La Estacién de Servicio “Curtis” de los seiiores Gayo Martinez y Cia.significa para
muestrapoblacién un gran progreso. a la vez que llena una grande mecesidad, prucha elo-
cuentemente una vez mas el espiritn progresista de esa firma, que no tituvea en hacer los
mayores esfuerzos para mejorar a diario sus servicios, que a la vez representan  tambien
un beneficio a su extensa clientela,

Se trata de una Estacién de Servicio o
ratos “Gurtis”, porque es muy vis
to que generalmente con suma fa-
cilidad se llama “Estacién de Servi
cio” donde bay un Taller
personal que con aparatos anticua-
dos lavan o engrasan un coche, y
veces &i lo hay. En la estacién
que nos ocupa, se encuentra desde
! Lavador, hasta el ngrasador,
Elevador automitico, ete. etc, nada
tiene que envidiar en sus aparatos
como en su moderna orgamzacion
a_las mejores establecidas en la ca-
pital

Con esto ha demostrado una vez
mas el socio administrador de esa
firma, sefior Gayo Martinez, el con-
cepto debido que tiene formado de
lo que significa un verdadero v efi
caz servicio. Quien ha irvertido mu-
chos cicutos de pesos en un automé
vil, le interesa su mayor cuidado y
menor desgaste, para ello se necesi
a tener los medios, y eso precisa-
mente es lo que los sefiores Gayo
Martinez y C% han proporcionado

todo duedo de automévil. ponien
do tarifas al alcance de tados para
que todos podamos tener nuestros
coches limpios y bien engrasados.

En nuestro niimero anterior his-
toridbamos nuestra actuacién en
esa obra de progreso para Sarandi,
y por ello es que vemos con suma
satisfacaién lo ascendente  de  ese
importante ne

mpleta mecanicamente con los famosos  apa-

ocio.

Felicitamos de veras, a la firm
mencionada, tanto por lo que respec
ti a dainstalacidn de Servicio como a la reorganizacion de sns Talleres, inclusive el de
; i6n, para el cual han traido unu costosa mdquina, con la que no dudamos podran
satisficer ampliamente las necesidades y exigencias de sus clientes y creemos que Ja coo-
peracidn que el piblico le he dispensado desde su inciacién. ird en  aumento de acuerdo
con ¢l buen servicio que se le presta.

El senor Carws Maria Gayo Martine




Lstacion de

Servicto en Sarandiy de los sefores

Gayo Martine: v Cia,

Finanzas en el hogar.

A la esposa como parte directriz en el
hogar, le otorgamos un rol preponderante pa
ra el bien del mismo, para la felicidad del

matrimonio y en la influencia que puede te
ner del estado espiritual de su esposc.

Son pocas las esposas que manejan las
finanzas del bogar con absoluto dominio y
sin la intervencién directa del esposo, y por
ello seria nuestro mayor placer, que el pre
sente articulo ayudase a todas las dueiias de
casa, a ser la fuerza propulsora del hogar,
quc no se contentase solo con ser el “bijou”
la que cuida del confort, sino tambien la que
por su sabia administracion ayude a su espo
so para la obtencién del adelatto econémico,
ideal a que todo matrimonio aspira con ma-
yor o menor intensidad.

Siendo el hogar un bien patrimonial no
lucrativo, debe la esposa formar el presupues
to minimo semanal, mensual o anual, inclu-
yendo ¢n el mismo: alquiler, alimentacion,
ropas, gastos comunes varios, ahorros, divel
siones e imprevistos, especialmente este lti-
mo rubro nunca debe descuidarlo, porque se-
rd el que por lo general estard siempre ca-

bierto,

Fijado el presupuesto minimo, debe con
sultar qué dinero dispondrd para solventar
los gastos.— Si el dinero no alcanza, serd
preciso hacer una revisién del presupuesto,
eliminando todo gasto que pudiera ser secun
dario, dando a conocer ademas a su esposo

las condicicnes financieras del hogar.— Si
alcanza, sin mayores sobrantes, no debe des-
cuidarse y si el sobrante fuera interesante,

seria el caso de prorrateatlo entre los diver
sos rubros, tratando de reforzar mas los ru.
bros de ahorros y el de imprevistos.
Fijando las cantidades disponibles vy de
los gastos a efectuar, debe llevar un detalle
minucioso de sus gastos y los superavit que
pudieran haber al final de cada presupuesto,
llevindolo a engrosar el fondo de ahorros.
Sin duda alguna, una administracién
llevada cen esa norma no puede tener dis -
turbios en el seno de la familia. Fero consi-
deramos que no solo en esto radica la obli -
gacién de la esposa, sino que tambien debe
atender a los precios de adquisicién de ias
mercaderias, para hacer mas viable la obten-




n de sus deseos.
. Debe confrontar precios de distintos nego-
cios, y solicitar condiciones, y luego de un es-
tudio detenido, ver la forma mas conveniente.
Por nuestra parte, le suministraremos a to-
da esposa que nos solicite: detalles, listas de
pre condiciones etc, que puedan serle
necesarios, tanto en nuestra central de §
randi, como en nuestra sucursal de Durazno.
precios

08

Verdn por los mismos que los
mensu acién a los pre

les de contado con re

cios trimestrales tiene una diferencia prome-
dio general del 5 o/o. Yon relacién a los
precios semestiales la diferencia aumenta al

10 0/o, y aun cuando nosotros no vendemos
+ créditos anuales, podri comprobar gue nues
tros precios con acion a otros de terceros,
representan una  diferencia de un 20 ojo a
i 30 o/o. Reducidos estos porcentajes a ci
[ras congretas tenemos que comprandonos al
contado o 3o dias, anualmente Por
I compra trimestral pagarian & 315°% por
Ia compra semestral $ 330 y por ¢l sistema de
compra annal, pagar

$ 300,

1 los mismos articulos,

en otras firmas § 360 a $ 390, de $ 60 a $ 9o
mas por aiio de 10 que consumen

Ahora bien, nosotros sabemos las
cultades que los hombr campo
para disponer de dinero en toda época, pero
en el caso nuestro este hecho es facilmente
obviado, pues no es preciso ser abonadas las
compras con dinero, sino que adquirimos igual
mente a cambio de las mercaderias, frutos,
lanas, cereales, ganados, etc,

Habran hacendados o agricultores que

difi-

s de tienen

pucden obtener préstamos bancarios con un
interds de un 6 o/o o créditos a un 8 ofo, y
solicitando el crédito que pudieran necesitar
en una suma de $ 300 empleada a medida
que las necesidades lo  requieran, pagarian
un nter al £ 900 a $ 1200, quedan
do por con sumas apreciables de
economia ¢ engrosar las sumas de

la filial cu' Is thado, de bos

e cria

citer s Sacco y



Gracia, lineas hermosas y atrayentes colores, deta-
lles de verdadero sentido artistico y utilidad practica,
todo en fin lo que pueda determinar la mayor belleza y
el confort mds absoluto, son caracteristicas del Ford,
complementadas por su perfeccion mecdnica y las ga-
rantias de buen servicio que lo cubren,

Por éso, hasta las personas que, por sus recurso.
prestigio social, podrian comprar coches de mucho mayor
precio, dan al Ford su marcada preferencia.

Pruebe cl Ford, manéjelo, experimente la rapidez de
su pique, la alia velocidad que desarrolla y la notable
estabilidad de s

marcha sobre cualquier camino y com-
probard que no hay nada Gue se le compare en diseiio,
calidad y precio.

Vea este coche en nucstro salén de exposicion

Agentes: GAYO MARTINEZ

Perfecto hasta en sus detalles

& Cia.
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Arando comodamenie

En la preparacion

con un “Deerin

de la tierra, esta el

mejor éxito de su cosechu

Muchas veces no se le ‘prci!'l ala pre-
paracmn de las Tierras la atencién debida
por muchos factores que se oponen a ese
trabajo.

Hay en nuestros Labradores un porcen
taje bastante grande que trabaja rutinaria-
mente, que los medios conque cunenta no
scn los necesarios ni herramientas modernas
que le simplifiquen el trabajo haciéndolo
bien y economizando tiempo, en muchos ca-

sos podrd argumentarse que no hay recursos
para tener las herramientas necesarias, noso-
tros no compdrmuos con esa idea; entende-
mos gue el tiempo es Oro, y que si las He-
rramientas que se tienen no sirven para ha-
cer un trabajo eficaz y por ende productivo,
ese trabajo no debe hacerse y bay que ccn-
seguir las Herramientas que lo hagan, y es-
tamos scguros que un hombre laborioso y
de accién las cuuugm, ya sea gestionando
Créditos a largos Plazos con bajo interés co-
mo los que otorga Ja Seccién Rural del Ban
co de la Repiblica, o aun mismo con las
Casas vendedoras que dan grandes facilida-
des de pago, (incluyendo la nuestra), lo que
quiere decir que el Labrador que emplea 20

~dias en levantar su rastrojo, haciendo mal
el trabajo, #rasgunando la tierra” como vul-
garmente se dice, en vez de hacerlo en 15
con herramientas eficaces y arando hondo,
es por negligeucia; mas tarde vemos que el
vecino de 1Lmlbrado por medio cosechd un
5 6 un 10 % mas, no se le ocurre a ese La-
brador negligente estudiar qué trabajo hizo
su vecino, de que manera prepard su tierra
para que por mal que viniera siempre ten: -
dria alguna cosecha, no piensa que ese ve--
cino no titube6 en sacrificio para hacerse de
los medios necesarios muniéndose de Herra-
mientas de satisfactorios resultados.

En afios como el actual en que los ras
trojos en general estan tapados de yuyos
que solo sirven para infectar las proximas

Cosechas si no se matan, no es con gu-
fiar la tierra” que se eliminan; hay que arar
bien y arar ondo, echar esas basuras .lba--
jo que sirvan mas tarde de abono a la mis-
ma tierra 2 la vez que matar su semiila in-
deseable y perjudicial; ténganse buenos ara-
dos y listos para que cuanto llegue el mo -
mento que el tiempo lo permita “meter fie-
rro” sin pérdida de tiempo haciendo las co-




sas bien,

hoy) pued
radas, perc
ar:
mientas efi
se dispon
mos a

mos ar
cesarios

La Siembra.

Si hiciéramos un llegarfamos fa-
cilmente a la conclusion de que la mayoria de
nuestros 1.abradores, talvez un

usan Sembradora haciendo esa tarea a ma-

censo

80 o/o mno

no; no criticamos ni llegamos a creer que
por ese medio se hagan las cosas del todo
mal, teniendo en cuenta la practica de nues-

tros Labradores en ese trabajo, pero tambien
creemos que por mas prictica o pericia que
tenga cada uno, nunca puede hacer lo que
hace una Adquina que cientificamente se gra
dia a la ntidad de kilos que debe llevar
por cuadra de Semilla, que no hay el riesgo
que salg o *mas ralo.

1 los s
se miil
5 ¢ nenor rendim
cues sina Semtrado-
hica o egiin la extencién
e Tierra que se r 1 muy pocas
C 1as tma parte con la
non nnecesariamente
echa e stra te, con
el mayor buena siembra

que ha espai convenientemente Ia Semi-
lla déndole lugar a su normal desarrollo y
mas tarde la produccién en la Planta.
Nuestra Seccién Agricola le darda Ud
todos los datos que necesite, y si no tiene
dinero y necesita de una Herramienta. ven
ga igual, buscaremos la forma de financiar—
le la Operacién para que Vd. tenga los me
dios necesario, para poder hacer las cosas bien
v de esa manera esperar con optimismo (sal-
vo causas de fuerza mayor) su buena Cosecha.

£l $Farmall’, arando en la Grana
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Automovilismo sin molestia
1
con un motor seguro

Vd. puede confiar en su motor, cuando la combustion de fa naf- 3
ta es completa y no hay resicuos que desnaturalicen el aceite;
cuando el liquido ha llegado a su tanque absolutamente puro y
la mezcla es de una riqueza uniforme.

Pero no todas las naftas son iguales; los mejores procesos de
destilacion son el resultado de largus estudios y experiencias.

Por eso, si desea practicar el automevilismo sin molestias, que
su motor responda siempre, seguro, cargue nafta Wico Stan-
dard.-la calidad de la nafta Wico Standard ha sido ob-
tenida por los numerosos especialistas que trabajaron para per-
feccionarla durante 61 afos.

Fijese siempre en los Surlidores que lucen en su globo la mar-
ta Standard.- Use también "SIANDARD' Motor Oil
(el mejor lubrifican:e)

\

‘STANDARD

WEST INDIA OIL COMP NN
Sucursal Durazno.

Maciel 416
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Importante compra de lanas.

A pesar de lo avanzado de Ja_zafra la-
nera, terminamos de efectuar una importan-
te operacién de comprns “de lanas, al sefior
Antenio Ernaut, de Corral de Piedra (Flores).

El mencionado hacendado 1lamé ultima
mente a propuesta para la adquisicion de la
lana de su establecimiento, y entre los nue-
ve concurrentes, triunfé la nuestra.

La operacién consis*e en la compra de
unas 300 bolsas de lana de calidad supra, cu
yo monto total oscila alrededor Jde unos

$ 18000 a § 19000; de esta manera

mando nuestros propésitos de ne
mos yenido a influenciar con nue:
rrencia en ese acto, por la valor
los productos agropecuarios.

Plicenos dejar coustancia. que esta ope
racién la hicimos con las gestiones que an--
te algunos exportadores de plaza, hizo la
fuerte casa consignataria Viuda € Hijo de
Juan L Aguerre, quienes fueron por lo tan-
to, un fuerte factor en esta operacion por ha
ber obtenido a su vez muy buena oferta por

a concu-
cién  en

tr

Comentarios de la prensa, con motivo de
nuestro primer niimero.

“Dijario del Plata
Una excelente revista de ne-
gocios.

SEFITA ds la firma “Alvaro Sacco”

La Sucursal N°. 3 de ia fuerte y presti-
giosa firma “Alvaro  Sacco™, instalada en
Sarandi, ha iniciado la publicacién de una
revista mensual propia titulada SEFITA, cu-
yo primer niimero tenemos a la vista.

La amplitud de los negocios que aborca
el giro de la mencionada razén social, su
deseo de crear cada d’a un nuevo lazo de
vl culauon y entendimiento con el comer--
cio del pais en general, su concepto moder-
no y progresista del ambiente en que ha de
desarrollar sus actividades, han lmpulsado a
los de los “Al-
varo Sacco” a realizar cste esfuerzo, sin du-
da fecundo, que significa la publlcaclou de
la revista @ que nos referimos.

SEFITA se nos limitar4, sin embargo, a
tratar asuntos comerciales e induslriales, con
ser esta su finalidad primordial, sino que de-
dicard también algunas de sus péginas a la
literatura instructiva y amena, de manera
que resulte-interesante por igual a los hom-
bres de comercio, en su vida de tales, y en
el seno de todos los hogares.

un restimen de la breve y aleccionado-
ra historia de una casa que, modestamente

comenzada, alcanza hoy los contornos de un
gran edificio firmemente cimentado en la
prosperidad conquistada_a fuerza de tr
honradéz y espiritu de iniciativa.

La Imprenta «Sarandis de Pereira Her-
manos, ba secundado admirablemente los
propasitos de Alvaro Sacoo, realizando un

trabajo excelente en la pre cién del nue-
vo drgano de publiciead. Justo es destacarlo
también.

Retribuimos cordialmente a SEFIT en
la patte que nos toca, el saludo que dirige
a la prensa nacional en esta su primeia

lida.
‘SARANDI',
“SEFITA".

En los dltimos dias del mes pasado,
aparecién esta revista comercial editada por
los negocios generales de la firma Alvaro Sa
cco.

Como ya le hemos dichos, es su redac-
tor el sefior Ramén Romero, Contador G
rente de esta fuerte organizacién comercial
que con la publicacién de SEFITA se nos re~
vela en un nuevo aspecto que le desconocia
mos, aunque era de esperarlo de su incansa-
ble dinamismo. Su incursién en el campo del
penodlsmo ha sido acertada, y desde ya nos

El primer nimero de la
esté destinado en su mayor parte,
idea somera de la importancia y

empresa
a dar una

en saludarlo como a uno de los

nuestros,
La finalidad de esta bli es la

de los ramos de la industria y el comercio
o forman la base misma de su existencia.

de ampliar y fortalecer Jas relaciones comer-
ciales entre lus personas que tienen negocios



ra

con la firma Al A
do por todos lo

una fuerza eficaz i
de ambos, siné ta

Las treinta 1 ¢ Se
estan impresa. 5

trés fotograbados
tancia de esta org
cuanto al material de lectura
forma concluyente el triun
sonero que caracteriza al s flor
fuerte u|)l||\||\wr ha sido el
mcjores éxitos,

e corto, revelan
tad esfuerzo
rior Las activi-
SEFITA ha sido impresa en nuestros de la «Casa Sacco» irradian en u
Talleres Gificos, v, modestia aparte, consi- .~U zona. abarcando miilt ramos, en
deramos que nos hemos ganado en buena cada uno de los ¢ gira crecidos capita-
gunos elogios que con tal motivo, se 1(3 adquiridos en lador afanosa. (

nos han tributa vdo,

Retribuimos en la parte que nos toca

Alma mater de esta poderosa organiza-
cién que honra a nuestro departamento, es

¢ saludo que dirige a la prensa nacional. el sefior Alvaro Sacco, La situacion _actual,
= solida y prospera, es fruto de sus desvelos
La Voz de Florida’. y energias, que vencieron todas las dificulta
e . des.
SEFITA". SEFITA ilustra sobre el desarrollo de

a nuestra me

el primer nime- los negocios de esta firma, aparte de que es

ke
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Para la higiene del hogar

5

Es el mejor por su pureza

S
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s FLTA

Una flota de “International”

en los depdsitos de la West India Oil C%

en Bella Vista (Montevideo)

tudia con la autoridad que da la experien--
cia, diversos problemas nacionaies de relacisn
con el comercio y las industrias.

Destacamos el esfuerzo que significa su
publicacién y los nobles propésitos que la
iuspiran.

‘El Heraldo'.
(Florita).
“SEFITA”.
Kevista comercial ilustrada
Ha llegado a nuestra mesa de trabajo
el primer niamero de la revista mensual ilus
trada «SEFITA», que vié Ja luz en Saranli,
editada por la firma «Alvaro Saccos
Figura en la plana mayor de esta inte
resante como inmejorablemente  impresa re-
vista comercial, ciya fimalidad es Ta de coo--
perar con los habitantes de la zona, como la
expresa, a fin de combinar intereses tendien
tes a formar una fuerza eficaz para el desa-
rrollo comercial, que se traouzca en un au
mento en las utilidades de quienes a s
actividades dedican sus esfuerzos el Sr. Ra-
mon Romero, en calidad de redactor,
Trata en este su primer nimero de diver-

sos problemas econdmicos de cardcter nacio-
nal v ofrece un abundante material grifico
de Jas dependencias de la fuerte y acredita-
da empresa come:cial que la edita. Si
mente confesamos que Ja referida publicacién
por su presentacién v redaccién nos impre-
sioné muy favorablemente.

Por dltimo, solo nos resta retrsbuir el
saludo del colega a quien fe auguramos una
Jarga y prusera existencia,

‘E! Terrufio'.
(Durazno)
“SEFITA".

n Ta vecima y pintoresca Villa Saran-
di acaba de aparecer el primer namero e
una interesante revista mensual, de indole co
mercial, editada por la_importante firma de
negocios generales, «Alvarc Saccos, siendo
su ctor el sefior Ramén Romero, y cuya
impresién esmerada la ha ejecutado Ja ‘Im-
prenta Sarandf’.

Sn este primer nimero de la revista
que hemos leido con fruicién, después de la
cardtula en que aparece la fotografia det se
fior Alvaro Sacco y en la segunda pagina

S




que estd el

tigiosa orga:
cco, desfil
numerosis
la casa centr
en Durazno
personal,
muebles.
flota de

radores por
editan, augu

‘El Momento’.

“SEFITA".
En Villa Sarandi acaba de aparecer el
primer ndmero de una interesante revista
mensual, de indole: comereial, editada per la
importante firma de nej erales, «Al-
St co», siendo su redactor el sefior Ra-
moén Romero,
filan en el interior de sus pig
numerosisimas ilustracione: h-umrnflua
la casa central de Sarandi y sus

zinas
de
sucursales

d i
hi Ang
‘L

cibido
ITA, que
Romero,

wlidad
mteresante
tiene per
Contador Gerente

Con un mate ilustrativo de
las actividades que desarrolla esa casa, ~SE-
FITA> aspira a fortalecer y amp
ciones con las personas con quienes
nen negocios.

Agradecemos el envio, v con gusto, de--
jamos establecido el canje de practica, desedn
‘dole muchos afios de vida.

nsual 3
Ramén

mantie-

TABACOS

DOMINO

CACFOQUY

JPONM E N Hebra Negra especial
Hebra! Hzbana

Hebra Negra

No hay nada mejor

Pap=l de Fumar OLLA

Su calidad nunca fué igualada.

Formato ‘rands
Formato chico
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EL. CENTRO AUTOMO-
VILISTA DEL URUGUAY

Es la mas importante institucion
de su clase en el Pais,

2
2
]
)
)

Tiene actualmente doce radicados en la capital.

mil socios, de los cuales Los demis en ciento doce |

localidades de la campaia. ;

2lgo mas de seis mil estan
)

Su programa de accidn estd primordialmente orientado para ayudar
y proteger a los automovilistas. )

Tiene en la camparia freinta estaciones de auxilio qus orestan servi-
cios gratuitamente a los socios. En Vifla Sarandf la Estacion estd a
cargo del faller de Gayo Martinez y Cia.

£ representante del Centro es don Alvaro Sacco.-Ningtn automovilis- |
te previsor y prudente debe dejar de asociarse. - Cuantos mds socios
% hayaen esta localidad, mayores serdn los beneficios que se podran conceder.

En la capital hay servicio gratuito de cargas de Baterfas y vulcani-
zacion de cdmaras. Servicio de engrase a $0.40. -

Los socios de esta institucion tienen derecho, cuando viajen en fe
rrocarril con sus automdviles, a un descuento de 35o0/o en los pasa-

jes y 10 ofo en el flete del coche. Ademéds 200 casas de comercio de
e 4":




AP EIEFO SITCHERO

Yerbas y articulos del Brasil
Representantes de los dos mds importantes Mo-
linos de Yerbas, de Curityba, (Parand, Brasil), y que

son los mas antiguos de aquel pafs, en los que

se elabora actualmente la insuperable yerba marca £
SEFITA :
de propiedad de la firma ‘ALVARO SACCO', con pro- :

ducto proveniente de los grandes yerbales que po-
seen en Parand (Brasil)

No confundir las yerbas

de Curityba, con las de

otras procedencias o infe- 4
2 : : &
rior calidad, cotizadas a e
bajos precios. =

w5

Pruébenlas, y juzguen.
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Para mejor labranza los

Para llevar a cabo una perfecta prepa-

racién de la tierra, base principal de

una buena cosecha, es necesario con--

tar con implementos adecuados, cuya

cahdad sea una garautia de perfecto
to bajo todas d

Los Arados DEERING de rejas y
de discos, que abren perfectamente la
tierra, las Rastras de Discos DEE--
) RING dobles y sencillas que la des-

menuzan completamente, los Rodillos
Pulverizadores que la preparan como
esplendida cama para la  semilla, las
Rastras de Dieotes, y en fin, toda la
linea DEERING de Implem:ntos de
Labraoza, para traccién a sangre o me
cdnica, estin ya reconocidos como ios
mds prcticos, econémicos y que me-
jor se adaptan a todas las zooas agri-
colas del Pais.

Visite la Ageocia DEERING mis
cercana y pidale mayores detalles, o
escribanos directamente.

@

IMPLEMENTOS

Agracxada esq. Nueva York.

Iimplementos ‘DEERINC

DEERING

INTERNATIONAL HARVESTER EXPORT COMPANY

Montevideo.”
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